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tecnoseal-Inhaber Gernot Stoppel (1.) mit Klinger-Geschéftsfihrer Mar-
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LUSTENAU. Es kommt nicht
alle Tage vor, dass ein Welt-
marktfithrer anklopft und ein
Kaufangebot auf den Tisch
legt. Fiir Gernot Stoppel, der
sich mit seiner Firma tecno-
seal auf die Herstellung von
Dichtungen aus Kunststoff
spezialisiert hat, war aber
klar: Verkaufen will er sein
Unternehmen nicht. Nach
weiteren Gesprachen stand
dann der Entschluss, mit
der Klinger Gruppe, dem
Weltmarktfiihrer im Bereich
Weichstoffdichtungen, eine
neue Firma zu griinden. Die
Klinger tecnoseal GmbH hat

den Sitz nun ebenfalls im
Lustenauer Millennium Park.
Alleiniger Geschéiftsfiihrer ist
Gernot Stoppel.

Letztlich hat ihn die Fir-
menkultur des Familienun-
ternehmens mit 124-jahriger
Geschichte, Hauptquartier
in Gumpoldskirchen (NO),
2300 Mitarbeitern und 420
Millionen Umsatz iiberzeugt.
,»Das Personalwesen ist be-
eindruckend. Ein anonymer
Konzern waére fiir uns nicht
infrage gekommen*, sagt er.

Die Kunden des neuen
Unternehmens bekommen
nun eine geballte Kompe-
tenz geboten. Neben der
Dichtungstechnik sind auch
technische Schlauche wund
Industriearmaturen fiir die
Lebensmittel-, Getrianke- und
chemische Industrie im Sorti-
ment. Das Potenzial dafiir am
Markt Vorarlberg, Schweiz
und Deutschland sei enorm,
sagt Stoppel. Allein im en-

geren Umkreis gebe es 465
milchverarbeitende Betrie-
be. Die Brauereien noch gar
nicht mitgerechnet. Klinger
habe dazu eine Marktstudie
erstellt, die ein Millionen-
potenzial sieht. Als Mehr-
wert bietet Klinger tecnoseal
Schlauchiiberpriifungen mit-
tels Endoskopkamera sowie
Schulungen fiir die Dich-
tungsmontage an.

tecnoseal bleibt bestehen

Die Firma tecnoseal bleibt
aber weiterhin bestehen,
erklart Stoppel. Schlieflich
wachst das vor acht Jahren
gegriindete  Unternehmen
rasant. 60 Prozent Umsatz-
plus waren es im vergange-
nen Jahr, 30 Prozent sind es
heuer bereits. Man profitiert
besonders von der starken
Nachfrage nach individuel-
len Dichtungslosungen. Zu-
dem punktet die Firma mit
einem Schnellservice sowie

24-Stunden-Notdienst. Denn
jede Maschine, die steht, kos-
tet Geld. Kunden sind Private
genauso wie Industrieunter-
nehmen.

Zusatzpotenzial

Durch die Zusammenarbeit
mit Klinger ergibt sich fiir
tecnoseal auch noch ein zu-
sitzliches Potenzial. Denn
2018 will Klinger in allen
Niederlassungen der Welt
die Dichtungen von tecno-
seal ins Programm nehmen.
»Klinger kennt man auf der
ganzen Welt. In fast jedem
Wasserhahn findet man die
griine Dichtung®, zeigt Stop-
pel die Moglichkeiten auf.
Welche Mengen das fiir das
Lustenauer Unternehmen be-
deutet, sei aber noch schwer
abschitzbar. Was jetzt noch
fehlt, ist Personal fiir den
Vertriebsinnendienst. Es sei
enorm schwierig, in dem Be-
reich Mitarbeiter zu finden.




